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TOYOTA GROUP
O KROK NAPRED

Renomované némecké magaziny dhf Intralogistik (dhf) a Logistic Journal uverejnily neddvno tradicni Zebricek
nejuspésnéjsich vyrobcii manipulacni techniky. Prvni misto spolecnosti Toyota, jejiz pevhou soucdsti je jiz od roku
2000 také znacka BT, nds samoziejmé potésilo, i kdyZ jsme ho ocekdvali. Rddi bychom se nad vysledky zastavili
trochu déle a zauvaZovali o ditvodech, které vedly k tomuto skvélému tispéchu i o trendech, které hybaji nasim

zajimavym oborem.

Analyza publikovana v magazinu dhf je, podle naseho
nazoru, presnéjsi, obsahuje podrobny popis zvolené
metodiky, a proto v nasem komentari pracujeme
prevazné s jeho zavéry. Uvadi vysledky skupiny Toyota
dosazené ve stejném obdobi (leden-prosinec) jako
u ostatnich vyrobct a koriguje tak japonsky finanéni
rok (duben-brezen).

Na prvnim misté bez prekvapeni

Pestry a silné konkurenéni obor manipulacni techniky
navazal v roce 2006 na vyborné vysledky predchoziho
roku 2005. V roce 2006 se prodalo uctyhodnych 855
tisic vozikd s pohonem, to znamena jesté o 14% vice,
nez v silném roce 2005 (750 tisic vozik(). Spolecnost
TMHG (Toyota Material Handling Group),
reprezentovana znackami BT v oblasti skladové
manipulacni techniky a Toyota v segmentu ¢elnich
vysokozdviznych voziki, prodala, odhaduje dhf, 193
tisic strojt, to znamena plnych 22,5%. S obratem 4,84
miliard euro jsme predstihli druhy Kion (Still, OM
Pimespo, Linde) o 17% a dale zvysili odstup mezi
obéma spolecnostmi.

Spokojenost vladne svétem

Nejrychleji rostl asijsky region a trhy ve vychodni Evropé
(0 19, resp. 36%), Zapadni Evropa o 13% a pomalejsi
rist zaznamenala Amerika, pouhych 8%.

Jak témto statistikam odpovidal vyvoj ¢eského trhu
posudte sami: s meziro¢nim narlistem prodejli na
urovni 15%, z priblizné 5450 vozik( v roce 2005 jsme
vyrostli na necelych 6300 v roce 2006. Na rozdil od
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svétového trhu ale zname jiz i vysledky roku 2007. Ty
ukazuji na dalsi podstatné zrychleni rlstu trhu.
Necelych 8000 kust prodanych vozik( predstavuje
rekordni meziroc¢ni nardst o 27%.

"Zajem byl o voziky se spalovacim motorem, ale
bouflivy vyvoj vyroby i obchodu a s tim spojenych
logistickych toku vyrazné zvysil i prodeje elektrickych
skladovych vozik(. Jejich podil se za posledni
2 roky zvysil z 45% na plnych 50%. V tom se CR ale
nijak nevymyka trendum v prumyslové vyspélych
zemich," komentuje situaci na ¢eském trhu Jan
Klesnak, marketingovy manazer spolecnosti.

"Toyota se umistila na prvnim misté Zebficku
nejuspésnéjsich svétovych vyrobcl manipulaéni
techniky jiz ponékolikaté za sebou, zvysila o necelé
procentu svij trzni podil a tim i odstup od druhé
v poradi, skupiny Kion, ktera v poctu prodanych
voziku zaostala jiz o plnych 29%," doplhuje Jan
Klesnak.

Investice do vyzkumu
a vyvoje prioritou

Jednim z diivod, pro¢ jsou znacky BT i Toyota tak
uspésneé, je fakt, ze patfi dlouha léta mezi nejpilngjsi
inovatory a propagatory ergonomickych,
bezpecnostnich i ekologickych prvkii na skladovych
i Celnich vysokozdviznych vozicich. Kvalita, spolehlivost,
efektivnost, dlouha Zivotnost a ekologicka odpovédnost
-voziky s touto charakteristikou ovladly jiz ponékolikaté
za sebou zebficek svétovych vyrobcl, a to plnym
pravem.

Druhou skute¢nosti mize byt fakt, Ze se obé
spolec¢nosti koncentruji na dlouhou zivotnost

a spolehlivost svych vozik(i a komplexni nabidku
voziku i sluzeb, ¢imz jdou naproti sou¢asnym
trenddim.

Sledovani provoznich nakladu

Roste vyznam sledovani celkovych nakladd spojenych
s provozem vozikt po celou dobu jejich Zivotnosti (tzv.
Life Cycle Costs Efficiency nebo obdobné Total Cost
of Ownership). Uzivatelé si stale vice uvédomuiji, ze
i kdyz si poridi vozik za pomérné velkou sumu penéz,
to znamena nekdy i vyrazne drazsi, nez jiny dostupny
v tu dobu na trhu, mize se jednat o ekonomické
a uvazlivé rozhodnuti.

BT, jako tradi¢ni dodavatel zavedené znacky provérené
mnoha naroénymi aplikacemi, zvlasté na tento fakt
Casto upozomuje a miize jeho pravdivost dokumentovat
na zakladé praktickych zkusenosti. Nase voziky,
prestoze jsou vybavené nejmodernéjsimi technologiemi
se lépe a snadnéji servisuiji, jsou spolehlivéjsi a diky
zvySené péci dodavatele, ktery je financné
zainteresovan na jejich bezproblémovém fungovani
v ramci riznych, na miru Sitych program financovani,
maji nizsi provozni naklady i delSi zivotnost.
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